
Senior Key Account und Logistik Projekt Manager
(gn) 
Hamburg, Deutschland

Unser Mandant ist ein traditionsreiches Hamburger Schifffahrts- und Logistik Unternehmen.
Mittelständisch und Inhabergeführt, operiert es global und ist auf allen Kontinenten mit
Landesgesellschaften mit knapp 800 Mitarbeitern vertreten. Weltweit werden komplexe
Transportdienstleistungen und Logistikprojekte angeboten.

Wir suchen für unseren Mandanten für den Zentralstandort Hamburg zum nächstmöglichen
Zeitpunkt eine/n

Senior Key Account und Logistik Projekt Manager (gn) 
Ihre Aufgaben

Sie verantworten den (inter-) nationalen Vertrieb und das Projektmanagement von
Logistikdienstleistungen und logistischen Großprojekten. Dabei berichten Sie direkt an die
Geschäftsbereichs- und Konzernleitung. Sie betreuen ein breit angelegtes Aufgabenfeld von Key
Account Management, Multiprojektsteuerung, Chancen-/ Risiken- und Vertragsmanagement bis hin
zur Budgetkontrolle:

Nationale und internationale Key Account Betreuung für komplexe Logistik-(Groß-)projekte
Akquisition, Ausbau und Weiterentwicklung der Key Accounts
Erstellung von Projektangeboten, -kalkulationen in Zusammenarbeit mit dem
Projektcontrolling
Angebotspräsentation bei Kunden und Verhandlungsführung
Entwicklung logistischer Prozesse für kundenspezifischer Anforderungen
Durchführung von Analysen (Markt, Konkurrenz, Kunden, Lost-Order)
Zusammenarbeit mit internationalem Niederlassungs- und Salesteam zur Akquise und
Steuerung internationaler Großprojekte
Betreuung eines kleinen Sales-Teams am Standort Hamburg
Kaufmännischer Projektabschluss, inklusive Project Review

Ihr Profil

Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches Studium mit
Logistikschwerpunkt (Bachelor/Master/Diplom-Ingenieur) oder abgeschlossene
kaufmännische Ausbildung für Spedition- und Logistikdienstleistungen
Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb in der Logistikbranche, z.B. in einer Spedition oder
Reederei
Spezifische Erfahrung im Vertrieb von komplexen Projekt-Logistik-Dienstleistungen
Sehr hochentwickelte Kommunikations- und Verhandlungsstärke auf Deutsch- und Englisch
Interkulturelles Einfühlungsvermögen sowie ausgeprägte Teamfähigkeit
Freude am Vertrieb komplexer Dienstleistungen, der Kundenberatung gepaart mit
analytischer Kompetenz und Überzeugungsfähigkeit

Ihre Perspektiven
• Eine vielseitige Aufgabe mit hohem Gestaltungsspielraum
• Sparringpartner der Geschäftsführung eines familiengeführten, sehr international ausgerichteten
Mittelstandsunternehmens
• Work-Life im Ein¬klang: Über¬stunden¬aus¬gleich, flexi¬ble Arbeits¬zeiten, Home-Office-
Möglich-keiten
• Ein gut erreich¬bares Office in zentraler Citylage
• Ein kollegiales, kooperatives Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien und kurzen, pragmatischen
Entscheidungswegen



Interesse geweckt? Dann nehmen Sie Kontakt per Telefon oder Mail zu mir auf und senden mir
gern Ihren Lebenslauf an: bewerbung@jg-personal.de

Bitte senden Sie alle Anhänge im PDF-Format mit max. 8 MB (Lebenslauf mit max. 6 MB).
Ihr Ansprechpartner: Martin Fischer

Eine vertrauliche Behandlung Ihrer Daten ist für uns selbstverständlich.
Kontakt
Standort Hamburg
Langenhorner Chaussee 155
22415 Hamburg
Telefon: +49 (0)40. 411 88 389 – 4
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